er

kimmert sich eigentlich

hr “

Lacheln?

Indem wir lhnen zeigen, wie Sie

- sich von lhren Kollegen abheben
- Neupatienten gewinnen

- Bestandspatienten binden

- die Qualitat lhrer Arbeit vermitteln
- sich professionell prasentieren



Vertrauenssache

Ein Zahnarztbesuch setzt Vertrauen voraus. Bei Neupati-
enten muss dieses Vertrauen gewonnen und aufgebaut,
bei bereits bestehenden Patienten erhalten werden.

Um dieses Vertrauen zu schaffen, bedarf es mittlerweile mehr
als nur einer medizinisch professionellen Behandlung. Zahl-
reiche Sekundarkriterien lassen Riickschllsse auf die subjektiv
wahrgenommene Qualitdt einer Zahnarztpraxis zu.

Hierzu gehoéren neben dem Praxisambiente, einem freundlichen
Umgang mit den Patienten und geringen Wartezeiten auch alle
Informationsmaterialien, die den (potenziellen) Patienten zur
Verfligung gestellt werden.

Um den bestmdglichen Eindruck zu hinterlassen, gibt es zahl-
reiche Mdglichkeiten. Sehen Sie selbst, wie geschlossen und
einheitlich so ein Erscheinungsbild wirken kann.

Erscheinungsbild

Vielleicht denken Sie schon ldnger dariiber nach, Ihrer Praxis
ein neues Erscheinungsbild zu verleihen. Oder Sie bauen lhre
Zahnarzt-Praxis gerade zu einer Gemeinschaftspraxis aus.
Oder Sie mochten lhren unterschiedlichen Kommunikations-
materialien endlich ein einheitliches Aussehen geben?

Der erste Schritt zu einem unverwechselbaren Erscheinungsbild
ist das Festlegen eines Praxis-Logos, einer so genannten Wort-
Bild-Marke. Wahlen Sie dabei ein Corporate Design, das zu
Ihnen und Threr Praxis passt. Nur so vermitteln Sie einen wir-
kungsvollen und vor allem glaubwiirdigen Eindruck lhrer Praxis

und lhrer Leistungen. Geben Sie Ihrer Praxis Personlichkeit -
dadurch wirken Sie auf Ihre (potenziellen) Patienten attraktiv
und vertrauenswirdig.

Oder haben Sie bereits ein stimmiges Design? Prima, dann ist
der erste Schritt bereits gemacht. Aber findet sich dieses Design
auch in all Ihren Informationsmaterialien wieder? Wie stellen
Sie Ihren Patienten das angebotene Leistungsspektrum vor?
Gibt es eine professionell gestaltete Praxisbroschire oder einen
Praxisfilm, der vorab wichtige Informationen anbietet?

Sind Ihre Bestandspatienten zufrieden?

Als Full-Service-Agentur bieten
wir lhnen auch die folgenden
Leistungen an:

- Broschiiren
Informationsbroschiren zur Praxis und den indivi-
: duellen Leistungen sind eine wichtige Entscheidungs-
KURZBRIEF ) = . | hilfe, wenn es um die Suche nach der richtigen
Behandlung geht.

I e um RickspracheEedioung vitergabe

- Film und Animation

Bilder sagen mehr als tausend Worte. Vermitteln Sie
einen realistischen Eindruck von lhren Raumlichkei-
ten, dem Team, Ihrem Leistungsspektrum - perfekt
geeignet als digitale Visitenkarte oder fiir Ihre
Website.

82798325 11

it feundichen Grien

e
med

i - : == - Praxis- und Teamfotos

e —— Ob Broschiiren, Website oder Praxisanzeigen - Bilder

:*z:ww k \ erwecken Aufmerksamkeit. Vermitteln Sie mit pro-
fessionellen, individuell erstellten Fotos das Qualitdts-

bewusstsein Ihrer Praxis.

! \ 1 - Werbeartikel
e i I 0b Zahnputzset, Kaugummis oder Kugelschreiber -
starken Sie die Bindung zu Ihren Bestandspatienten
mit kleinen Aufmerksamkeiten.

-> Eingangsschild

Das Eingangsschild ist der Wegweiser zu Ihrer Praxis
und ein wichtiger Blickpunkt, um wahrgenommen zu
werden.

ZAHNE SIND VERTRAUENSSACHE

- Website

Heute wird nach allem gegoogelt, auch nach der pas-
AN senden Zahnarztpraxis. Daher ist eine professionelle
o8 weD. wenize et i Homepage gerade fiir die Neupatientengewinnung
il von groBer Bedeutung.

Fon: 040 23456789
wenzel@prasis wenzel-thel de

(el de.
156789 LW pravis wenzeh e

Fon: 040 234
(sergraben 10120146 amburg | For
A Alster

- Kfz-Beschriftungen

Ihr Praxislogo auf dem Fahrzeug sorgt daftir, dass
Sie auch unterwegs garantiert wahrgenommen
werden. Damit machen Sie jeden Parkplatz zu Ihrer
Werbeflache.




Wir unterstiitzen Sie ...

@ mit einem Basis-Paket mit einem Individual-Paket

- Auswahl lhres neuen Praxislogos aus unserem = Individuelle Logo-Entwicklung fiir Ihre Praxis
bestehenden Logo-Pool - Individualisierung von Name, Schrift und Farbe
- Individualisierung von Name, Schrift und Farbe - Beratung und Konzeption
- alternativ: Anpassung [ Aktualisierung lhres
bestehenden Logos

Druck einseitig: Druck beidseitig:

500 Visitenkarten 500 Visitenkarten
2000 Briefbogen, DIN A4 2000 Briefbogen, DIN A4
2000 Terminzettel, DIN A7 2000 Terminzettel, DIN A7
500 Kurzmitteilungen, DIN lang 500 Kurzmitteilungen, DIN lang

500 Umschldge DIN lang 500 Umschldge DIN lang
500 Umschlige C4 - 1950 EUR 500 Umschlige C4 - 2450 EUR

mit einer Vielzahl von KommunikationsmaBnahmen, perfekt abgestimmt auf die Bedurfnisse Ihrer Praxis

- Individuelle Praxisbroschiire

inklusive Fotografie in lhrer Praxis, individuelle Texte, hochwertiger Druck,

auBergewdhnliches Format, 12-seitig, 1000 Exemplare - 2950 EUR
- Informationsflyer

inklusive Tresen-Aufsteller, DIN lang, 2500 Exemplare - 950 EUR
- Praxisfilm fiir Internet oder Wartezimmer

Einblicke in Praxis und Labor, Vorstellung individueller Praxis-Leistungen - 2950 EUR

Viele weitere Leistungen auf Anfrage oder unter www.pmr-werbung.de/zahnarzt

... damit Sie sich nur um das Lacheln
lhrer Patienten kiimmern miissen!

Seit mehr als drei Jahrzehnten gestalten wir bei PMR erfolgreich bild (Corporate Design). Weil der Erfolg Ihrer Praxis nicht nur
die Kommunikationsmedien fiir Kunden aus den verschiedensten  davon abhéngt, dass Sie gut sind. Sondern auch davon, fiir wie
Branchen. Und dabei zeigt sich immer wieder: Egal, ob Produkte gut Ihre Patienten Sie halten.

oder Dienstleistungen, der Schliissel zum Erfolg eines Unter- Haben wir lhr Interesse geweckt? Oder haben Sie noch
nehmens - was auch Praxen heute mehr denn je sind - liegt Fragen? Dann sollten wir uns kennenlernen.
in einem Uberzeugenden und unverwechselbaren Erscheinungs- Wir freuen uns auf Sie!

PMROWERBEAGENTUR.
PMR Werbeagentur GmbH

Mastholter StraBe 132 [ 33397 Rietberg [ Fon 05244 7005-18 Gerne stehen wir lhnen auch auBerhalb Ihrer Praxiszeiten
zahnarzt@pmr-werbung.de [ www.pmr-werbung.de zur Verfiigung!



